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Selbständigkeit im Bereich Single-Beratung für NEU-Einsteiger 
Was wir von Ihnen möchten! UND Was Sie von uns erwarten können! 
 
 
 
 
Grundlegende EIGENE Überlegungen für die Tätigkeit der Single–Beratung 
 
 

• Gehe ich gerne mit Menschen um? 
• Möchte ich mein Einkommen verbessern? 
• Möchte ich eine krisensichere und seriöse Selbständigkeit ausüben? 
• Möchte ich eine Tätigkeit ausüben, die SPASS macht? 
• Wünsche ich mir endlich finanzielle Freiheit und Unabhängigkeit? 
• Bin ich in der Lage erfolgsorientiert zu arbeiten?!  

 
 
 
 
Unsere Erwartungen an Sie 
 
 

• an einer seriösen und langfristigen Zusammenarbeit interessiert? 
• den Umgang mit Menschen lieben 
• ein guter Zuhörer sein 
• Einfühlungsvermögen besitzen 
• Interesse am Erfolg des Kunden 
• eigenverantwortlich arbeiten und sich gut organisieren können 
• Vorteile der Selbständigkeit in Anspruch nehmen 
• Engagement, Einsatzfreude und Lernbereitschaft mitbringen 
 
 

 
 

Wichtige Voraussetzungen für IHREN Erfolg sind außerdem 
IHR Wille, IHR persönlicher Einsatz und IHRE Mitarbeit! 
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Eine langfristige und erfolgreiche Selbständigkeit in unsere Branche bietet 
Ihnen entscheidende Vorteile 
 
 
 

• Finanzielle und zeitliche Unabhängigkeit 
• Ausgereiftes erfolgreiches Konzept 
• Langjährige Erfahrung  
• eigene Ideen können eingebracht werden 
• Freude und Spaß im Beruf 
• Kundenpotenzial vorhanden 
• Professionelle und seriöse Vermittlung der Kunden 
• Leichter Einstieg in eine Selbständigkeit mit minimalem finanziellem Aufwand 
• kompetente Einarbeitung  (Einführungsseminar – persönliche Betreuung) 
• regelmäßige Meetings sichern Ihren Erfolg 

 
 
 

� Rund 15 Millionen Singles in Deutschland 
� die MEISTEN sind auf Partnersuche 
� fast ALLE wünschen sich eine glückliche, harmonische Partnerschaft 
� TENDENZ STEIGEND 

 
 
 
 

• Sie können ab dem 1. Tag erfolgreich von zu Hause aus starten 
hauptberuflich oder nebenberuflich 

• Sie bewegen sich in einem der erfolgreichsten und lukrativsten Märkte der 
Zukunft.  

• Unsere  professionelle Ausbildung und Betreuung ist die Basis für Ihren Erfolg 
• Sie entscheiden, wie viel Zeit Sie einsetzten und wie viel Sie verdienen 
• Ihre Kundenaufträge werden von uns  bestmöglich betreut und bearbeitet 
• Teamleiter  stehen Ihnen  Tag für Tag telefonisch oder persönlich zur Seite 
• kostenfreie Meetings sichern Ihren  Erfahrungsaustausch und stabilisieren 

Ihren  Erfolg 
• Sie können sofort Spitzeneinkommen realisieren 
• Wir  zeigen Ihnen wo`s lang geht: Immer nach oben – zu den Besten  
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Ihr Weg als Kundenberater/In bei uns:  
 
Ausbildungsplan: 
 
Absolvierung des Einführungsseminars. Übergabe des Seminarhandbuches 
 
Durchgearbeitete Seminar-Repetition, innerhalb von ca. 2 Wochen nach dem 
Einführungsseminar. (Zeitaufwand ca. 3-4Std.) (mehrmalig nach Bedarf)  
 
Erlangen der Grundkenntnisse, insbesondere der Telefonkommunikation und daraus 
resultierenden Fragen, sowie der Ablauf des Beratungsgesprächs (Einstieg, 
Interview, Präsentation, Preisgestaltung, Erklärung der AGB) (laufender Prozess)  
 
Vertiefen des erlangten Wissens und das Umsetzen in die Praxis (laufender Prozess)  
 
Standortbestimmung und Planung der persönlichen Weiterentwicklung 
(laufender Prozess)  
 
 
Leistungen: 

• Bereitstellung des Know-Hows 
• Weiterbildung/ Material etc. 
• Daten auswerten 
• Eingabe Datenbank 
• Pflege/ Hosting Datenbank 
• Kundenbetreuung 
• Buchhaltung 
• Mahnwesen 
• Seminar inkl. Schulungsunterlagen 
• Visitenkarten 
• Einzelcoaching, Aufbauunterstützung 
• Regelmäßige Geschäftstrainings  
• Bereitstellung von Promo-Material ( Logos, Fotos für Flyervorlagen) 
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IHRE TÄTIGKEIT / IHRE AUFGABEN 
 
 
Aktivitäten : um Partnersuchende auf sich aufmerksam zu machen, lernen Sie eine 
Reihe von Aktivitäten kennen. Die einfachste und bekannteste Möglichkeit ist das 
Aufgeben von INSERATEN. 
Hier werden nur Kunden inseriert die auch wirklich im Kundenpool vorhanden sind. 
Eine weitere sehr erfolgreich und preiswerte Möglichkeit immer genügend 
Adressmaterial zu erhalten ist das ANSCHREIBEN von CHIFFRE-INSERATEN . 
Der dritte große Bereich sind die EMPFEHLUNGSADRESSEN , die Sie genügend 
von Ihren Kunden erhalten können. 
 
ANRUF des KUNDEN : 
Aufgrund Ihrer Aktivität melde sich der Interessent bei Ihnen. Sie führen ein kurzes 
Telefonat und vereinbaren einen Termin für das Beratungsgespräch. 
In Ihrem Grundseminar erfahren Sie, wie Sie dieses Gespräch erfolgreich führen. 
 
Das BERATUNGSGESPRÄCH : 
Hier erfahren Sie die Wünsche und Vorstellungen Ihrer Kunden. Diese werden auf 
unseren Fragebögen schriftlich festgehalten, um eine erfolgreiche Vermittlung zu 
gewährleisten. 
 
VEREINBARUNG/AUFTRAG : 
Haben Sie das Vertrauen des Kunden gewonnen,  erteilt Ihnen dieser durch seine 
Unterschrift den Auftrag für die Vermittlung. 
 
 
        * Referenzen 
        * Kommerzielle Werbung 
        * Kleininserate 
        * Kundeninserate 
        * Termine vereinbaren 
        * Interview führen 
        * Nachbearbeiten 
        * Werbebudget planen und einsetzen 
 
 
Diese Vorgehensweisen lernen Sie alle bei Ihrem Besuch des Grundseminars und im 
fortlaufenden Coaching. 
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26     VORTEILE sichern IHREN ERFOLG 
 
 
 
  
 

1. MARKENZEICHEN 
2. Recht auf NAMENSVERWENDUNG   DiePartnerAgentur 
3. Sie arbeiten „im Auftrag“ der DiePartnerAgentur  
4. ERPROBTES und ERFOLGREICHES KONZEPT 
5. LANGJÄHRIGE ERFAHRUNG  der Geschäftsleitung 
6. KOMPETENTE und PROFESSIONELLE Ausbildung 
7. .AUSFÜHRLICHES Handbuch 
8. Vorhandener KUNDENPOOL 
9. Recht auf Teilnahme an KOSTENFREIEN regelmäßigen Meetings 
10. Recht auf TÄGLICHE TELEFONISCHE BETREUUNG durch Teamleiter 
11. Recht auf ZUSÄTZLICHE BETREUUNG durch die Geschäftsleitung  
12. KUNDENBETREUUNG durch Zentrale 
13. PARTNERAUSWAHL nach modernsten Gesichtspunkten und Kriterien 
14. ÜBERNAHME der Kundenkorrespondenz durch Zentrale 
15. PROFESSIONELLE Formulare und Arbeitsunterlagen 
16. KEINE Gebietsbeschränkung  
17. KEINE Mindestumsätze (Wir betreuen Sie ohne Umsatzdruck) 
18. Jeder Kundenberater ist SELBSTÄNDIGER UNTERNEHMER  
19. KEINE Scheinselbständigkeit 
20. KEIN eigenes Büro oder Personal nötig 
21. PERMANENTE UNTERSTÜTZUNG bei allem, was Sie tun 
22. FINANZIELLE und ZEITLICHE Unabhängigkeit 
23. Spielraum für FLEXIBILITÄT und eigene IDEEN 
24. LEICHTER EINSTIEG in eine Selbständigkeit mit minimalem finanziellen 

Aufwand 
25. KURZFRISTIG Erfolg REALISIEREN 
26. Durch unsere permanente Betreuung und Unterstützung ERFOLG 

LANGFRISTIG 
 
 
 
 
 

 
Du bist geboren, um Erfolg zu haben 

Niemand kann Dich davon Abhalten Außer DU selbst! 
 


